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МОЖЛИВІ ВАРІАНТИ

Стартап створений без використання ресурсу та
матер�ально-техн�чної бази роботодавця

(самост�йно)

Вар�ант 1

Стартап створюється �з використанням
ресурсу та матер�ально-техн�чної бази

роботодавця (зокрема, академ�чний стартап)

Вар�ант 2



виявлення прав на ОПІВ

проведення попередньої оц�нки (технолог�чний та економ�чний
аудит, маркетингов� досл�дження)

отримання охороннихдокумент�в

проведення оц�нки вартост� ОПІВ

просування на ринок (впровадження)

укладання л�ценз�йного договору

АКАДЕМІЧНИЙ СТАРТАП



Фонд стартап�в, 
б�знес-ангели

Тестування
Масштабування Впровадження

на ринок

ІННОВАЦІЙНИЙ ЦИКЛ

Досл�дження IВ (Винах�д..)
Л�цензування
Стартапи
Сп�н-оффи

Фах�вець з 
патентування

Інновац�йн� 
структури

Венчурн� 
�нвестори



ЛІЦЕНЗУВАННЯ В СТАРТАПИ

«Як ми можемо знайти компан�ю, щоб
укласти л�ценз�йний догов�р?»

«Як ми можемо створити компан�ю, щоб
укласти л�ценз�йний догов�р?»

Л�ценз�йний 
догов�р

Передання
 (в�дчудження)

Внесення до 
статутного 
кап�талу



РОБОТА ЗІ СТАРТАПАМИ

•Виявлення
потенц�йних
розробок

•Навчання

•Тренування
•Інкубац�я
•Прост�р 

•Ф�нанси
•Ментори

•П�дб�р
персоналу
•Прост�р

•Послуги
ун�верситету

•Навички
ведення б�знесу

Створення Оц�нка Розвиток Масштабу
вання

Пос�вна
 стад�я EXIT

Стад�я
 запуску Зростання Масштабу

вання



РОБОТА ЗІ СТАРТАПАМИ

Ун�верситет

Програма
Lab2Market

Б�знес-ангели

VC (Series A)

VC (Series B…)

6 м�с. 6-12 м�с. 1-2 роки 2-5 рок�в 5-10 рок�в

Обговорення Оц�нка Розвиток Масштабування Ехit



Lab2MarketUA (region)

Мета: через навчання допомогти досл�дникам
зменшити ризики та скоротити час для
виведення розробок �з лаборатор�ї на ринок.

Для кого?
Науковц�, досл�дники, винах�дники та вчен�;
менеджери з трансферу технолог�й

З лаборатор�ї на ринок - адаптована п�дприємницька
програма навчання, яка  готує досл�дник�в, винах�дник�в та
вчених у сп�впрац� з менеджерами з трансферу технолог�й
до процесу комерц�ал�зац�ї наукових розробок та
виведення їх на ринок. 

визначено в�дпов�дн�сть
продукту ринку та його

подальший шлях
комерц�ал�зац�ї

досл�джено комерц�йний
потенц�ал розробок,

розроблених у
лаборатор�ях

п�двищено знання та
навички менеджер�в з
трансферу технолог�й

розвиток п�дприємницьких
навичок та мислення у

науковц�в та досл�дник�в 

РЕЗУЛЬТАТИ

Строк:  8 тижн�в



СТАРТАП

СПІН-ОФФИ



Встановлює меж� правової охорони

Визначає, кому належить продукт

Встановлює право на використання того чи �ншого об’єкта
�нтелектуальної власност�

М�н�м�зує ризики

Виступає активом, який має свою ц�нн�сть, визначен�сть �
приваблює �нвестор�в

ЗАВДАННЯ ІНТЕЛЕКТУАЛЬНОЇ
ВЛАСНОСТІ



Управл�ння л�ценз�єю (протягом д�ї л�ценз�йного договору)

Розроблення IP Стратег�ї Оц�нка

Забезпечення охорони Визначення потенц�алу до 
л�цензування  та л�цензування

Управл�ння �нтелектуальною власн�стю



IP-СТРАТЕГІЯ СТАРТАПУ

формування портфеля
�нновац�йних продукт�в та
окреслення складник�в
стартапу (�дея, техн�чна,

граф�чна, текстова,
ауд�ов�зуальна частини)

забезпечення правової
охорони ОПІВ

запоб�гання порушенню
прав ІВ трет�х ос�б

пошук шлях�в
комерц�ал�зац�ї ОПІВ



КОЛИ ОТРИМУВАТИ
ОХОРОННІ ДОКУМЕНТИ?



ЕТАПИ РОЗВИТКУ СТАРТАПА
Зародження �деї (pre-seed) – характеризується наявн�стю �деї

Запуск та тестування �нновац�йної продукц�ї (seed) – характеризується
наявн�стю м�н�мально життєздатного продукту (MVP) 

Зростання (А-верс�я) – характеризується наявн�стю �нновац�ї

Масштабування (закрита В-верс�я) – характеризується наявн�стю значної
бази користувач�в та значним попитом на �нновац�йну продукц�ю

Зр�л�сть (в�дкрита В-верс�я) – характеризується високою рентабельн�стю
стартапа



забезпечити належний режим захисту ІВ стартапу
(NDA etc.)

забезпечити урегулювання в�дносин з кожним
членом стартап-команди

закласти витрати на охорону прав ІВ у ф�нансову
модель стартапу

визначати ос�б, як� мають право розпоряджатися
правами ІВ у статутних документах 

урегулювати права ІВ з �нвестором

На що Звертати увагу!



наявн�сть IPстратег�ї(розробляється в�дпов�дно до стратег�ї виходу на ринок та
загальних ц�лей розвитку стартапу) 

розглянути можлив�сть захисту ІВ в Україн�та за кордоном

забезпечити охорону комерц�йноїтаємниц�

зд�йснювати регулярний мон�торинг

забезпечити захист ІВ на робочому м�сц�, п�д час ведення переговор�в та обм�ну
�нформац�єю з д�ловими партнерами

забезпечити наявн�сть Умов надання послуг (Terms of Use) та
Пол�тикиконф�денц�йност�(Privacy Policy)

за необх�дност� забезпечити приватн�сть � конф�денц�йн�сть(система парол�в та
�н. �дентиф�кац�ї особи з метою захисту з�браних персональних даних)

На що Звертати увагу!



+380673394048 office@nipo.gov.ua вул. Дмитра Годзенка, 1 , Kyiv, Ukraine

ДЯКУЮ ЗА УВАГУ!


